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Engineering und Software-Entwickiung

Sales Manager Safety & Security/ Vertriebsingenieur (m/w/d)

Fachbereich @ Standort(e) N i Karrierelevel g Vertragsart
Safety & Security QD Braunschweig ﬁ,; Berufserfahren Vollzeit
Technology To Trust

Als Tochter der DB Engineering & Consulting sind wir Teil von einem der gréBten Ingenieurdienstleister Deutschlands und gehéren
zur international agierenden DB E.C.O. Group. Mit unseren modernen und wissensbasierten Teams sind wir Technologiepartner
namhafter Unternehmen aus dem Mobilitts- sowie Industriesektor.

Unser Expertenteam aus den Bereichen Functional und Industrial Safety sowie der Cyber Security schitzt Systeme und Anlagen
vor Cyberangriffen und technischen Fehlern durch die Erflllung von Standards und brancheninternen Richtlinien.

Du begeisterst Dich auch fUr diesen Bereich, hast idealerweise bereits Erfahrung in Engineering- und/oder Safety/Security Projekten
gesammelt und bist zudem kommunikativ?

Dann starte jetzt durch und unterstitze unser Team am Standort in Braunschweig!

Was Du bei uns machst

Marktanalyse: Identifikation, Beobachtung und Umsetzung
aktueller und zukUnftiger fir den Bereich relevanten
Geschaftsfelder — in Zusammenarbeit mit weiteren
Flhrungskraften

Steuerungsfunktion: Verantwortung fur die Erreichung der
gesetzten KPI fur Deinen Bereich

Kundenorientierung: Neukundengewinnung, Gestaltung
einer wirtschaftlich erfolgreichen sowie partnerschaftlichen
Kundenbeziehung

Angebotserstellung: Erstellung von freigabefahigen
Angeboten unter Einbeziehung relevanter Schnittstellen

Fiihrungsverantwortung: Fachliche und dispositive
Weisungsbefugnis gegenuber den zugeordneten
Teammitgliedern innerhalb der jeweiligen Projekte

Projektabwicklung: Verantwortung fur die Abwicklung und
das Berichtswesen der zugeordneten Projekte

Wann Du zu uns passt

Erfahrung: Mehrjahrige Erfahrung im IT- oder Engineering
Bereich, bestenfalls im Umfeld Netzwerksicherheit oder
Funktionale Sicherheit

Know-How: Gute Kenntnisse im Projektmanagement sowie
in den fachlichen Randbedingungen der (Kunden-
)Geschaftsfelder

Starken: Ausgepragte Leistungs- und Erfolgsorientierung
sowie unternehmerisches Denken mit dem Ziel,
Unternehmenswachstum zu generieren

Softskills: Uberdurchschnittliche Kommunikationsfahigkeit,
hohe soziale Kompetenz, schnelle Auffassungsgabe,
analytisches und strukturiertes Denkvermdgen sowie
Flhrungsqualitaten

Sprachkenntnisse: FlieBende Deutsch- und sehr gute
Englischkenntnisse

Das erwartet Dich bei uns

V

30 Tage Urlaub

(£

Individuelle Weiterbildung in der ESE-
Academy sowie Foérderung Deiner

P

Work-Life-Balance und nach Absprache
Mobile Working

Fuhrungslaufbahn durch individuelle
Entwicklungsplane



< D,

Mitarbeiter- und Teamevents RegelméaBige Feedbackgesprache sowie Mentoring-Programm
Support durch das
Flhrungskraftenetzwerk der ESE

Uber die ESE GmbH

Als modernes, wissensbasiertes Unternehmen bedienen unsere Geschéftsfelder Zukunftsmarkte.
Wir wissen, dass unser Team das wichtigste Gut ist, um gemeinsam Spitzenleistungen zu
erreichen. Steig ein und werde Teil unserer Erfolgsgeschichte.

Dein Kontakt

Silke Barenthin

+49 (0)531 23 880-48
jobs@ese.de
www.ese.de/karriere
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